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Fachgebiete (Auszug)

 Versicherungsmanagement

 Investments und Finanzierung

 Projektmanagement

 Vertriebs-, Vermarktungs

 Einsparungs-, Effizienz- und Effektivitäts

 Betriebliche Krankenversicherung

Branchenschwerpunkte (Auszug)

 B2C-Vertrieb

 B2B- SME Vertrieb

 Unternehmensabsicherung

 Anlageberatung & Finanzierung

Berufs- und Projekterfahrung (Auszug)

In seiner bisher jungen Karriere hat Hauke Wachtmann
kraft im Vertrieb sammeln können. Über mehrere zusätzlich begleite
er seine Kompetenzen ständig erweitern
stand seiner Mitarbeiter.

Seine Fachgebiete sind neben der
rungsmanagement, der Versicherungsoptimierung und dem Finanzierungsmanagement, bei denen er
über 250 Kundenprojekte erfolgreich abschließen konnte. Der Fokus lag dabei in den Kundense
menten SOHO, SME und dem klassischen Account
den.

Hauke Wachtmann, Partner

Fachmann für Finanzanlagen & Finanzierung

Versicherungsmanagement

Investments und Finanzierung

, Vermarktungsoptimierung

und Effektivitäts-Management Spezialgebiet Versicherungen

Krankenversicherung & Altersvorsorge

(Auszug)

Unternehmensabsicherung

& Finanzierung

und Projekterfahrung (Auszug)

In seiner bisher jungen Karriere hat Hauke Wachtmann schon mehrere Jahre Erfahrung als Führung
kraft im Vertrieb sammeln können. Über mehrere zusätzlich begleitende Karrieremaßnahmen konnte
er seine Kompetenzen ständig erweitern, mit besonderem Fokus auf den Aus- und Weiterbildung

Seine Fachgebiete sind neben der Prozess- und Projektoptimierung die Dienstleistung
ement, der Versicherungsoptimierung und dem Finanzierungsmanagement, bei denen er

Kundenprojekte erfolgreich abschließen konnte. Der Fokus lag dabei in den Kundense
menten SOHO, SME und dem klassischen Account-Management von Mittelstands

Spezialgebiet Versicherungen
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Dienstleistungen im Versiche-
ement, der Versicherungsoptimierung und dem Finanzierungsmanagement, bei denen er

Kundenprojekte erfolgreich abschließen konnte. Der Fokus lag dabei in den Kundenseg-
Management von Mittelstands- und Gewerbekun-


